PROGRAM konferenc;ji
i warsztatow JA-BIZNES
Poznan 18.05.2017

g: Rejestracja uczestniczek
39 Networking w strefie SUKCES TO JA
UROCZYSTE OTWARCIE
9:00 | Power Speech Olgi Kozierowskiej
My prayjaciel kryzys, czyli w jaki sposob poradzi¢ sobie z przeciwnosciam losu
I umiejetnie wykorzystaé nauke plyngeqg z kryzysow w dgzeniu do sukcesu.
10:00 PRZERWA KAWOWA
WARSZTATY JA-BIZNES
Dominika Nawrocka Jak stworzyé swdj model bignesowy?
- Jakie sg sposoby na weryfikacje pomystu na biznes?
- Jaki problem klientéw chcesz rozwiazaé?
10:10 o e
- Jak rozwiazujesz problem swoich klientéw?
- Jakie sg najwazniejsze miary, ktére powiedza Ci, czy osiagasz swoje cele?
- Jak powinna wyglada struktura kosztdw i przychodéw?
1:30 krotka preerwa
Dr Marcin Kochanowski - Wasny biznes - tylko z wiasnej motywacyi
Rozwdj whasnej firmy to krok, ktdry czesto wydaje sie oczywisty, czasem wydaje sie
by¢ koniecznoscia, innym razem doskonatym pomystem. Podczas warsztatu zajmiemy
11:40 | sie przekonaniami, obawami i barierami, gtéwnie psychologicznymi, ktdre pojawiaja sie
przy rozpoczynaniu wiasnej dziatalnosci. Odniesiemy to takze do sytuacji kobiety -
mamy, aby ta rola byta dodatkowym atutem, a nie barierg przed sukcesem w biznesie.
12:30 krdtka przerwa
Marta Olczak-Klimek fakg formg prawng powinna mie¢ moja firma?
g0 | Jakie s wady i zalety form prawnych prowadzonej dziatalnosci?
- Jakg forme opodatkowania mozna wybraé?
- Jakie sa kluczowe umowy?
13:30 krotka przerwa
Dominika Nawrocka Facebook dla poczgtkujgeego przedsigbiorcy
Facebook jest to najwicksza platforma spotecznosciowa na $wiecie.
W Polsce miesiecznie korzysta z niej okoto 22 milionéw uzytkownikdw! \
540 | sz wiréd n/ic/h sa Twoi klienci? ;\
- Jak ich znalezé? -
- Jak zwréci¢ na siebie ich uwage?
- Jak zbudowa¢ dialog i wizerunek Twojej firmy i produktu?
- Jak sprzedaé?
14:40 DLUZSZA PRZERWA KAWOWA
Olga Kozierowska Sprzedaz dla nie-sprzedawcow
- Jak méwi¢ by Cie stuchano? Jak wywieraé wptyw? Sprawdzone sposoby
- Jak postugiwac sie jezykiem korzysci w kontekscie sprzedawanych przez siebie
I15:10 Lo A
produktéw, idei i whasnej osoby? Podstawowe zasady
- Jak stworzyé swdj whasny Elevator Pitch?
- Jak stworzy¢é oferte sprzedazowa?
16:00 STREFY DORADZTWA SUKCES TO JA
PARTNER PROGRAMU

PATRONAT HONOROWY PATRONAT HONOROWY ORGANIZATOR

o

MINISTERSTWO
ROZWOJU

i SUKCES
e PISANY SZMINKA

Ceagety




